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eBonus es una empresa que nace en 2009 con el objetivo de convertirse en el referente del Cashback en España. eBonus proporciona un servicio que consiste en reintegrar a los usuarios parte del importe de sus compras en línea. Este servicio se denomina Cashback (dinero devuelto).

El Cashback es un concepto de un éxito rotundo en EE.UU. y en otros países del entorno europeo como Francia, Alemania y el Reino Unido. En España está comenzando a ganar adeptos con fuerza debido al gran atractivo que ofrece al usuario como fórmula de ahorro.

eBonus cuenta en su directorio con un importante número de empresas de gran relevancia -cerca de 500- pertenecientes a un amplio abanico de sectores, ofertando una extensa y variada gama de todo tipo de productos y servicios.
eBonus se postula como un Gran Centro Comercial de Descuentos Online, por cuanto remunera al usuario por las compras realizadas en las tiendas de su directorio. Asímismo, eBonus propone un concepto novedoso de promoción, en el que el usuario es retribuido por su decisión informada de compra.
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Cashback y cédigos de descuento en mas de 450 tiendas en Internet
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Registrate en eBonus » Compra en linea » Gana Cashback » Transfiere tu dinero
Miles de usuarios compran mas barato con eBonus iUnete a ellos!

Alta en eBonus | Mas Informacién | Anunciantes | Invita a un amigo





Cashback

El Concepto



El Comercio electrónico en España 
En España, durante el año 2009, se llevaron a cabo transacciones de comercio electrónico por valor de unos 5.800 millones de euros a través de un total de 17 millones de operaciones.

La tasa de crecimiento se ha acelerado en los últimos años; la facturación del comercio electrónico en España creció el año pasado en un 11% con respecto al año anterior y se espera que el resultado de 2010 también experimente un crecimiento de dos dígitos, según el último informe de la Comisión del Mercado de las Telecomunicaciones (CMT).
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Fórmula de ahorro 
El Cashback es un concepto muy popular en otros países europeos, y que en España empieza a tomar un impulso significativo.

Cashback significa literalmente ‘devolver dinero’ y constituye una fórmula que permite rembolsar a los usuarios parte del dinero gastado en sus compras online. El motivo de su éxito se fundamenta en el hecho de que todos los participantes en la transacción comercial ganan:

· 
la empresa: obtiene su venta.
· el consumidor: se beneficia de un descuento que no le sería posible conseguir de otra manera

El crecimiento espectacular y el auge de los portales que ofrecen este tipo de servicio se debe a la posibilidad que ofrece al usuario de obtener importantes ahorros y rebajas en sus compras y que no le es posible obtener por otros canales. 
En países como Reino Unido las webs de cashback canalizan el 5% de la facturación por ventas realizadas a través de Internet.
Cashback

Funcionamiento

¿Cómo funciona eBonus? 
· El usuario visita eBonus y selecciona la tienda de su interés.

· Accede a ésta a través del enlace de eBonus y una vez allí, completa su compra en línea.
· La transacción es detectada automáticamente por el software de eBonus y la cantidad a reembolsar es registrada en su cuenta de usuario.
· Una vez que la tienda abona el dinero a eBonus, este lo reintegra al usuario utilizando el mecanismo de pago seleccionado.
El precio final del producto no varía por hacer la compra a través de eBonus. La diferencia consiste en que al realizar la compra a través de eBonus, el comprador obtiene un descuento en forma de dinero reembolsado y que no le sería posible obtener de otra manera.
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Sistema
El mecanismo que posibilita la introducción de conceptos de Cashback es el Marketing de Afiliación. 

Cualquier persona o entidad con presencia en Internet puede adherirse a distintos programas de afiliación ofertados por una gran variedad de organizaciones para sus productos y/o servicios. El afiliado es recompensado con una parte del beneficio por parte del anunciante por el hecho de referir un cliente. El rastreo de la compra se realiza mediante una cookie que se fija en el ordenador del usuario. Esta tecnología permite ligar los parámetros de transacción, los del usuario y los de la tienda, e implementar sistemas de cashback.
Proceso de rastreo de la transacción

1. El usuario accede a su cuenta y clica en el enlace a la tienda deseada para realizar la compra.

2. El usuario es transferido al servidor de la Red de Afiliación en donde se registra una cookie única para su visita y se le refiere a la página del anunciante.

3. El usuario completa la compra y efectúa el pago correspondiente en línea.

4. 
Desde la página de confirmación de la compra se contacta con el Servidor de la Red de Afiliación, ligando la cookie del usuario con la transacción.

5. El Servidor de la Red de Afiliación se comunica con el software de eBonus para notificar que la transacción se ha rastreado. Como resultado, las ganancias se anotan en la cuenta de usuario de eBonus, y una vez confirmada la compra y recibido el dinero, éste se abonará al usuario.

Cashback

Ventajas




¿Qué ofrece de ventajoso eBonus? 

El sistema Cashback, como nuevo concepto dentro 

de la actividad del comercio electrónico en España. 

Ahorro real para el consumidor en tiempos de crisis económica. 

Todos los actores dentro de la escena comercial salen beneficiados: 

o La tienda obtiene su venta.
o El usuario recibe su descuento.
El usuario recibe la mayor parte de la remuneración, del 80% en adelante. eBonus es la web de Cashback que mayor remuneración ofrece al usuario.

Filosofía




¿Qué hace distinto a eBonus? 
No vendemos. Ayudamos al usuario a obtener un ahorro o descuento por su elección de compra. 

Queremos proponer un escenario de intercambio de roles en el que el usuario adopte un papel activo y la empresa un


papel pasivo creando un mecanismo novedoso de promoción en el que el consumidor sea retribuido por sus decisiones de compra.
Queremos proporcionar al consumidor una herramienta en la que pueda apoyarse a la hora de tomar una decisión informada de compra.

Calidad y servicio al cliente. Las consultas y son atendidas con prontitud y eficacia.

Política de Privacidad: eBonus no comparte ni vende la información de sus usuarios a terceras partes. La  información referente a las transacciones es capturada con el único propósito de proporcionar Cashback al usuario.

La Política Anti-Spam de eBonus penaliza la realización de cualquier tipo de actividad realizada por alguno de sus miembros que pueda catalogarse como spam, cancelando automáticamente su cuenta.

Equipo
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Daniel Mediavilla 

39 años, cántabro. Ingeniero Industrial por la Universidad de Cantabria y Máster Automoción por la Universidad de Coventry (Reino Unido). En la actualidad trabaja en ThyssenKrupp y comparte su 

actividad como CEO de eBonus.
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prensa@ebonus.es
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